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A maior edtech
focadaemvendas
do Brasil

Em 2021, impressionantes trés meses, emergiu um MVP e alcangou a
marca de R$5 milhdes em EBITDA. Com essa validagado expressiva, o
Grupo Wiser Educagao incorporou o VENDE-C em seu ecossistema. A
empresa juntamente com o Grupo Wiser Educacao, esta contribuindo
para a evolugao socioecondémica do Brasil através da educacao cor-
porativa e da promogao de emprego para a populagdao em geral.




A maioredtech
focadaemvendas
do Brasil

Em apenas dois anos, a empresa, integrante do Grupo Wiser Educagao — uma
das maiores edtechs do Brasil —, impactou mais de 20.000 familias com suas
formagdes em vendas, tanto presenciais quanto online.

O VENDE-C teve sua origem em uma mentoria conduzida por Caio Carneiro,
reconhecido como um dos maiores especialistas em vendas diretas do Brasil.
Durante essas sessdes, embora varios temas fossem abordados, era evidente o
entusiasmo e o impacto gerado nas discussdes sobre vendas, conforme refle-
tido nos inumeros feedbacks positivos dos alunos sobre como as aulas benefi-
ciavam seus negocios.

Essa experiéncia despertou a motivagao para desenvolver uma empresa com
formagdes inteiramente dedicadas a area de vendas. Para essa empreitada, a
parceria com Flavio Augusto, fundador da Wise Up e ex-proprietario do Orlando
City, se mostrou inestimavel. Com sua vasta expertise, contribuiu significativa-
mente para o projeto.

Dessa colaboragao, em 2021, emergiu um MVP que, em impressionantes trés
meses, alcangou a marca de R$5 milhdes em EBITDA. Com essa validagao ex-
pressiva, o Grupo Wiser Educacgéao incorporou o VENDE-C em seu ecossistema.

Hoje, a organizacao é considerada uma das maiores edtechs focadas em
vendas do Brasil, com trés formag¢des focadas em vendas, lideranga e gestéo
em seu portfdlio. Disponiveis tanto em formatos presenciais quanto online,
esses treinamentos sé&o projetados para atender a uma ampla gama de pro-
fissionais, incluindo profissionais CLT, empresarios, empreendedores, traba-
Ihadores autbnomos e equipes de vendas.

Os programas visam tanto aqueles que estdao dando 0s primeiros passos em
suas carreiras quanto aqueles com anos de experiéncia profissional, ofere-

cendo preparo e capacitacdo adequados as suas necessidades.
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Veja a seguir os detalhes de
cada uma dessas formagoes:

VENDRE-C

Além de dar nome a empresa, ‘VENDE-C’ é também a designacao da sua principal for-
magcao online. Este treinamento é destinado a todos os profissionais, independentemente
do nicho de atuacgédo, que desejam desenvolver ou aprimorar suas técnicas, estratégias e
praticas relacionadas a area de vendas.

No VENDE-C, o profissional aprendera sobre fundamentos de vendas, prospeccgao, apre-
sentacdo e follow-up, negociagdo, fechamento e pds-venda, canais, cultura e time de
vendas, e gestao operacional de vendas.

LIDERK

COMERCIAL

A Formacao Lider Comercial € uma imersdo no formato presencial realizada no centro
de treinamento do OFFI-C, localizado em S&o Paulo, destinada a empresarios, C-levels,
diretores e vendedores que desejam aprender todos 0S passos necessarios para montar,
estruturar e liderar uma das areas mais importantes de uma empresa: o time de vendas.

No Lider Comercial, o profissional tem acesso a um conteldo programatico sobre recru-
tamento e selecdo, culturas e rituais, treinamento e retencao, processos comerciais, plano
de carreira e remuneracao, analise de indicadores e estratégias comerciais.
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VNR-C
corp.

O VENDE-C Corp ¢ a unidade B2B do VENDE-C, que oferece solucdes personalizadas
destinadas a empresas que buscam escalar suas vendas e aumentar o faturamento.
Nossos produtos vao desde o Advisory Comercial, onde estruturamos junto com a em-
presa uma estratégia personalizada de crescimento na area comercial, até o Treinamento
Personalizado do Time Comercial. Esse treinamento pode ser realizado tanto no formato
In Company’, quanto através de uma imersdo no Centro de Treinamento do OFFI-C.

No VENDE-C Corp, a organizagado recebe um treinamento especifico para cada um dos
setores de sua operacado de vendas, desde o nivel estratégico (C-levels e diretores), pas-
sando pelo nivel tatico (gerentes e coordenadores) até o nivel operacional (vendedores).
Nestes dois anos, a empresa ja treinou times de vendas de grandes corpora¢gdes como
Claro, Mercado Pago, Cyrela, Canon, Basf, entre outras.

Em nUmeros gerais, até o primeiro trimestre de 2024, a empresa VENDE-C
ja teve mais de 30 mil alunos com uma nota 9,4 na pesquisa NPS. Além
disso, em 2023, 38 milhdes de pessoas foram impactadas por algum con-
teudo distribuido pelas redes sociais da organizacao, representando um
aumento de 255% no alcance em relacdo ao ano anterior.

Para os proximos anos, o VENDE-C, juntamente com o Grupo Wiser Edu-
cacgao, busca contribuir ativamente para a evolugdo socioecondmica do
Brasil através da educacao corporativa e da promogao de emprego para a
populagdo em geral.

Contato:
corp@offi-c.com.br

+55 11 91554-8807
VENDE-C Corp
vende-c.com/corp
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https://vende-c.com/corp/

